The Innovation Framework Model - Corporate Entrepreneurship
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The Innovation Framework Model — at a glance
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Adquiera una visiéon completa de la

innovacion y de como ésta puede ayudar

a su negocio

* Entienda la complejidad de la innovacion e
identifique los distintos elementos para
implementar un motor de innovacién sostenida en
la empresa

* Conozca las herramientas y metodologias mas
habituales para extraer el maximo valor de la
innovacion de manera eficiente y dinamica

Conviértanse en expertos en el aprovechamiento

de las oportunidades, tendencias y nuevas
tecnologias.

De... una empresa

* experta en los productos y servicios actuales, extrayendo
un valor menguante en un mercado maduro, a base de
propuestas incrementales, con sistemas de desarrollo
tradicionales,

d... Una empresa que:

* Aprende, evoluciona y se adapta continuamente

* Considera opciones mas alla de la su zona de confort

* Lleva a cabo una completa y objetiva formulacién de
opciones

* Gestionay balancea el riesgo

* Responde con agilidad a las nuevas oportunidades a la vez
gue mantiene unes operaciones sélidas

* ‘respira’ innovacion en todo lo que hace, tanto interna
como externamente

Vamos alla!

Queremos que alcancen sus objetivos de negocio.
Algunos ejemplos de como les podemos ayudar:

Gestion de la Innovacion

Gestione la innovacion de forma rigurosa, con los indicadores
adecuados

Diagndstico de capacidades innovadoras. Hoja de ruta
Fomento de la cultura innovadora. Nuevas habilidades y criterio
Implemente un pipeline de innovacién robusto que asegure el
crecimiento futuro

Lleve mas alla su ejercicio de analisis estratégico

Explore modelos de negocio mas alla de los existentes
Maximice el retorno de sus activos de negocio

Aproveche los beneficios de la innovacion abierta y las
colaboraciones

Gestion del conocimiento

Analice mercados e implemente una potente inteligencia competitiva
Obtenga insights del Big Data. Aproveche la potencia de la innovacién
basada en datos

Gestione el conocimiento relevante, tanto dentro como fuera de la
empresa

Lleve a cabo un exhaustivo scouting tecnolégico

Ponga en marcha campanas de innovacién dinamizadoras

Gestion de proyectos y desarrollo

Mas info en: info@nimblesight.com

Creacién de productos y servicios innovadores
Mover ideas al mercado. Explorar y adaptarse con celeridad
Mejore la agilidad entre insight y negocio y validacion en el mercado
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